


新規ビジネスフェアスケジュールと上手な参加の仕方

㈱船井総合研究所　代表取締役会長

小山 政彦
基調講演

㈱船井総合研究所　執行役員

菊池 功
特別講演

基調講演 10：30～12：00

今何をしなければいけない
のか？ 今がどういう時代な
のか？ これからどうなるの
か？ 現場を見て将来を見
通すマーケッター小山政彦が今一番伝えたいことを
お話しします。新規ビジネスを考えている方には必
聴の 6０分です。

１２ビジネス
 個別相談会

情報交換会 17：00～17：30

１２ビジネス個別相談会では上記のように、講師にご質問
がある方や具体的にお話を聞きたいという方、あるいは
聞けなかった他の講座のテキストが欲しいという方にご
活用いただけるお時間です。講師や参加者様同士の情
報交換にもご活用下さい。

●新ビジネスについて質問したい
●具体的に経営相談をしたい
●聞けなかった講座のテキス
トをもらいたい

第3講座 14：05～14：55

第2講座 13：00～13：50

第4講座 15：10～16：00

分科会ではそれぞれの
専門コンサルタントが左
記のようにビジネスモデ
ルを具体的にお話いたし
ます。第２、第３、第４講座
ともそれぞれ４つの分科
会からお選び下さい。

●どんなビジネスモデルなのか
●成功事例はどうなっているのか
●成功のポイントは何なのか
●収支モデルはどのようなものか
●ビジネス導入フローはどうなのか

１２ビジネス
分科会

基調講演

10:30

～

12:00

第2講座

13:00
～

13:50

特別講演 16：15～17：00

「儲ける」「儲かる」環境ビジ
ネスとは何をすべきか？環
境ビジネス最前線からの時
流分析と今後の方向性か
ら、廃棄物・再生資源業界への進むべき道を提言しま
す。公開した全てのビジネスに共通した考えを確認し
て、明日への取組に活かしてください！

各分科会ルームへ移動

に 経営者がいま、何を取組むべきか！
株式会社 船井総合研究所　　代表取締役会長　小山 政彦

長引く不況と先行きの見えない経営環境に置かれている現在。不況期の経営法則に従い、いま経営者が何を取組んでいくのか？そ
してこれから先の時流はどうなっていくのか？現場を見て将来を見通す小山政彦が今一番伝えたいことをお話します。新規ビジネス
を考えている方には必見の60分です。

貴船 隆宣株式会社 船井総合研究所

チーフコンサルタント

廃棄物「管理会社」ビジネス新規参入 初期投資
50万円～

特別講演

16:15

～

17:00

廃棄物・再生資源業は新規ビジネスでしか儲からない
株式会社 船井総合研究所　　執行役員　菊池 功

環境ビジネス業界のパイオニアとして知られる、菊池功が業界の今後の成長戦略をお伝えします。何故、新規ビジネスなのか？そ
していま何を取組むべきなのか？環境ビジネスで騒ぐ世間と業界の現状認識を打ち破る逆転の発想は必聴です！そして、皆様の企業
が明日から直ぐに取組んでください！

A
廃棄物処理業が
変化しなければならない、廃棄物削減業！

廃棄物処理業が、いま取り組まなければならない現業の強化とは管理会社ビジネスです。廃棄物削
減業としての役割を担い、自社処理提案から有価物買取、そして削減手法の設定から、省エネ提案
までを行っていきます。このプロジェクトで実現できるポイントの一部です
★自社施設を使わなくても、値引きをしなくても、顧客から選ばれる廃棄物処理業に進化！
★顧客を捕まえること、既存顧客フォローは会社の役割！仕組化による顧客の安定確保！
★新人営業マンを早期に育成できる仕組を社内に持つ！
★施設強化なくても、売上と利益を上げる為のソフト力強化！
★真の営業管理者に変える！効率的営業管理手法の定着！
★営業ツールの拡充にて、伝える能力、信用力をカバーする！
★自社で獲得すべき顧客ターゲット、競合対策を明確化！
★廃棄物の商社マンになる為の営業フロー確立！
★最低限のレベルアップ！営業、ＴＥＬアポ、工場、マニュアル整備！

下川 譲株式会社 船井総合研究所

経営コンサルタント

食品リサイクル・農業ビジネスへ新規参入 初期投資
150万～9000万円B

食品リサイクルループ成功事例を大公開！

食品リサイクルループとは、食品関連事業者（排出元）・リサイクル業者・農業事業者の3者間で
食品廃棄物をリサイクルして、農産物の販売まで手がける善循環型の取組みです。　食品リサイ
クルループの仕組みからその仕組みを活用した食品リサイクルビジネスの参入方法、また参入モ
デルについて公開いたします。

黒川 智玄株式会社 船井総合研究所

経営コンサルタント

省エネ・コスト削減ビジネスへの新規参入 初期投資
100万円～K

省エネ・コスト削減ビジネスに
参入して成功する方法

業績が芳しくない中、企業はコスト削減を推進しています。特に、環境コストの削減は、時流に適し
ているため、プロモーションにも活用できます。環境コストには、エネルギー・廃棄物・環境設備に
関するものがあります。それらの環境コストの削減を提案するビジネスです。既存顧客への提案、
新規顧客開拓のネタとしても有効です。

野田 芳成株式会社 船井総合研究所

シニアコンサルタント

リサイクルショップ新規参入 初期投資
500万円～D

粗利８０％！最短投資回収１年半！
すぐに参入できるリサイクルショップビジネスの立ち上げ方

リサイクルニーズが高まるなかで市場が拡大しているのがリサイクルショップビジネスです。中古
ビジネスはお客さまから商品を仕入れ販売するビジネスで、総合リサイクル、古本ショップ、古着
ショップ、ブランドショップ、貴金属買取専門店など多様な業態があります。今回はリサイクルビジ
ネスのなかでも粗利が高く、投資回収が早い「総合リサイクルショップ」「古着ショップ」「金・プラチ
ナ買取専門店」のビジネスモデルについてお伝えします。ＢｔｏＢ企業さまが小売り事業参入される
ならリサイクルビジネスがオススメです。

第3講座

14:05

～

14:55

小川 宏明株式会社 船井総合研究所

土壌汚染、アスベスト、ＰＣＢ等
処理困難物質対策ビジネスへの新規参入

初期投資
100万円～F

独自技術とネットワーク構築で差別化する！
環境リスク対策ビジネス新規参入手法

土壌汚染、アスベスト、ＰＣＢといった環境リスクに関する問題は年々増加傾向にあります。また、各法律
の改正などの影響もあり、最近では企業だけでなく、一般市民も環境リスクに対する問題意識が芽生え
てきています。そして、今後もその傾向は高まるものと思います。本講座では、そのような市場動向に加
え、具体的にビジネス参入するためのポイントを業種・業態、事業の特性から捉えてご説明します。また、
最新の技術もご紹介。御社の既存ビジネス・強みと上手くＭＩＸして参入を図るための手法を公開します。

岡崎 聡志株式会社 船井総合研究所

バイオ燃料ビジネス新規参入 初期投資
350万円～5,000万円G

バイオ燃料ビジネスで３年後の未来を造る。
そして１０年後を創造する！！

「日本のバイオ燃料=廃食油リサイクルのＢＤＦ」という図式が将来変わる可能性が出てきています。化石
燃料の代替燃料としてバイオ燃料が注目されていますが、廃棄物由来系燃料は、「廃棄物の奪い合い、買
取価格の競争など」からマーケットはどうしても縮小傾向にあります。また、食用＆植物由来系について
は、「食とのバッティング」が常に取り沙汰されてしまうため、世論が得られないと厳しいでしょう。一方、非
食用＆植物由来系、特にジャトロファに対する期待が高まっています。ジャトロファ栽培は熱帯気候に適し
ており、樹齢は40～50年です。ジャトロファを起点として、オイルビジネス、コークスビジネス、そして
カーボンオフセットビジネスへと発展する魅力的なビジネスです。

黒川 智玄株式会社 船井総合研究所

経営コンサルタント

無料資源回収ステーション
（エコステーション）新規参入

初期投資
50万円～H

全国各地で話題の
資源回収ステーション導入成功手法公開！

今まで古紙・ペットボトル・缶・鉄などの資源物の回収は、集団回収や行政回収がメインでした。
しかし、環境意識向上・高齢化社会などを背景に回収方法が多様化しています。特に船井総研では、
駐車場・店舗・倉庫などの空きスペースにコンテナを設置して、資源を回収するビジネスを薦めてい
ます。小売業界での豊富なコンサルティング経験をしている船井総研だからこそご提案できるビジ
ネスモデルです。

第4講座

15:10

～

16:00

槻瀬 潔株式会社 船井総合研究所

経営コンサルタント

個人受注の解体工事事業新規参入 初期投資
50万円～I

個人から解体工事の
直接受注獲得の仕組づくり大公開！

解体工事は従来下請け構造のビジネスでしたが、現在一般の施主が解体工事業者を自ら探すこ
とで、分離発注をする傾向が顕著になっています。従来のやり方ではなく、新しい仕組みで直接解
体工事の受注が可能になった今、潜在的マーケットも大きい一般住宅解体への参入により、受注
収益に加え、既存の顧客である解体業者や産廃の発生元になることも副次的な魅力のビジネス
です。

東 新一株式会社 船井総合研究所

経営コンサルタント

不用品回収（遺品整理）ビジネス新規参入 初期投資
100万円～L

個人マーケットに参入！
処理業、運搬業から御用聞きビジネスへ！

全国各地で無料回収が賑わっていますが、家庭系一般廃棄物の有料化は全国各地で進むものの、
行政サービスは変わらず退化していっています。家庭系一般廃棄物の委託回収では家庭内に入り込
めず、二階からの排出やバラシを必要とするもの、そして休日や夜間でしか排出できない人にとって
は、新たなサービスの担い手を探しています。管轄行政によりますが、多くの行政が認めているのは
一般廃棄物の許認可事業者です。「困った人を助ける」事業として拡大していくものです。新たな市
場にチャレンジしてください！

新規ビジネスフェア新規ビジネスフェア廃棄物処理業 一般廃棄物 し尿汲み取り 浄化槽清掃管理

解体工事 鉄非鉄スクラップ 古　紙 ビルメン業界初！！
全国の廃棄物処理業・再生資源業が実際に導入した！
成功したビジネスだけをご紹介！

金子 裕人株式会社 船井総合研究所

水関連ビジネス新規参入 初期投資
0円～J

「上水・下水・節水」対策を進める
水関連ビジネスマーケットへの参入

「下水・排水汚泥削減管理ビジネス」
腐植技術をもちいた汚泥削減をする技術モデル紹介。初期投資「０（ゼロ）」設備不要で始められる高収益ビジネス
モデル。汚泥削減率90％以上を達成。全国の導入成功実績の紹介

「上水維持管理ビジネス」
全米400万個の販売実績を誇る洗濯リングの業務用。電気振動技術を応用した技術紹介。上水道の臭気、赤水、
スケール対策にて、低コストで高収益を得る為のビジネスモデル。冷却塔の管理コスト1,000万円の削減に成功
している導入事例紹介

「節水対策ビジネス」
独自の節水装置をメインとして、生活排水全般に使用水量を削減する技術紹介。導入実績1600箇所。維持管理
業務として提案するビジネスモデル紹介。費用負担「０（ゼロ）」設備費をかけずに導入する節水提案の事例紹介水関連ビジネス

環境リスク（処理困難物）ビジネス バイオ燃料ビジネス

個人向け解体工事ビジネス

廃棄物管理ビジネス 食品リサイクルビジネス

省エネコスト削減ビジネス

総合リサイクルショップビジネス

エコステーションビジネス

不用品回収ビジネス

飲食店・スーパーと取引がある方 
地域密着の事業を行っている方
農産物の流通に興味がある方

既存の営業先へ提案する商品が欲しい
新規開拓するためのツールが欲しい
既存事業を活かした新規事業を始めたい

家庭から出るゴミの回収で家具や家電などの有価物を集めることができる企業さ
まには特にオススメです。一般顧客向けのリサイクルショップを立ち上げることで
地域密着の商売ができます。ＢｔｏＢからＢｔｏＣのチャネル開発したい方、リサイク
ルショップに興味があるお客さま、スタッフの有効活用を考えている企業さま。

こんな方に
おすすめ！！

低投資・短期回収を望む方 
新しい仕掛けを必要とする方こんな方に

おすすめ！！

井尾 宙嗣株式会社 船井総合研究所

チーフコンサルタント

太陽光ビジネス新規参入 初期投資
1,000万円前後C

初年度３億円達成のための
具体策公開！！

補助金復活、売電単価倍増等政策の後押しを受けて、国内太陽光市場は２００９年度は２００８年度に比べ約倍
増している国内では数少ない成長市場です。そういった中で、参入企業も爆発的に増えていますが、当然成功
する企業はごく一部です。では成功するためにどうすれば良いのか、成功のラインをしっかりと定め、その具体
策を公開するのがこの講座になります。船井総研のセミナーから数多くの成功事例が輩出されています！
事例公開①　立ち上げ３年、異業種からの参入５５億達成企業、
事例公開②　創業３年年商３０億地域シェア３８％達成企業
事例公開③　不用品回収業から立ち上げ事例

太陽光ビジネス

太陽光ビジネスを成功させたい方
太陽光ビジネスにご興味のある異業種の方
太陽光関連ビジネスへの進出を考えている方

こんな方に
おすすめ！！

一般廃棄物の許認可がある方
地域密着のビジネスを展開したい方
浄化槽清掃管理、汲み取りなどの家庭向け顧客を持っている方

こんな方に
おすすめ！！

土壌汚染・アスベスト・ＰＣＢ対策ビジネスに取り組みたい方
不動産売買を中心にビジネスをしている顧客を抱えている方
解体事業、建設廃棄物を中心にビジネスを行っている方
土地・建物を保有する企業（工場）と取引が多い方
各種環境リスク対策技術で他社と差別化したい方
環境リスク対策から新たな価値を様々な企業と築いていきたい方

こんな方に
おすすめ！！

福井 大河株式会社 船井総合研究所

石膏ボードリサイクルビジネス新規参入 初期投資
3000万円～E

排出量大幅削減で勝ち残る！
石膏ボードリサイクル手法大公開！

石膏ボードは、建設産業廃棄物の中でも、リサイクル率が低く処理費が高い品目です。
還元炭化炉で７０％減溶させるリサイクル化して、処分費の大幅削減と土壌改良剤としての再利用化
を行ないます。
石膏ボードリサイクルを切り口に、新規顧客を開拓し他社と差別化を図るための手法を公開致します。

石膏ボードリサイクルビジネス

石膏ボードのリサイクルに取り組みたい方
現在も石膏ボードの引取りを請けている方
石膏ボードの処理に困っている顧客を抱えている方
処分費削減で他社と差別化したい方
価格競争から抜け出したい方

こんな方に
おすすめ！！

原油価格の高騰に左右されず、安定的価格で燃料を使用・販売したい
ペレット燃料を安定的価格で仕入れたい、販売したい
経済成長著しい発展途上国で、新規事業を立上げ事業拡大を図りたい
市場が拡大する分野で、新規事業を立ち上げたい

こんな方に
おすすめ！！

廃棄物だけでなく資源物も回収したい
資源の回収量が減っている
ヤードをオープンしたけど、古紙が集まらない 
小型古紙ステーションのオープンを考えている
無人回収ステーションをやりたいと思っている
ペットボトル、缶、鉄などの資源を回収したい

こんな方に
おすすめ！！

こんな方に
おすすめ！！

こんな方に
おすすめ！！

すでに業界は転換点を超えて、
新たなビジネスの仕掛けを

必要としている！

ライフサイクル 導入期 成長期 成熟期 移行期 安定期
産業廃棄物処理業界 ～1996年 1996年～ 2004年～ 2009年～ 2015年～
一般廃棄物業界 ～1976年 1990年～ 2003年～ 2011年～ 2020年～
解体工事業界 ～1985年 1985年～ 2004年～ 2015年～ 2022年～

再生資源業界（古紙、鉄） ～1965年 1965年～ 2003年～ 2011年～ 2017年～
成長企業 参入企業すべて 参入企業70％以上 多拠点企業 独自企業 地域密着企業
競争状況 全くなし ライバルが現れる 競争が激しくなる、先行企業メリットあり 落ちこぼれが多い、一番企業が目立つ 一番しか利益が出ない
展開規模 小型化 大型化 大型化・総合化・複合化 業種特化・分野特化 適正化
価格動向 言い値（アンダーグラウンド） 価格に透明性 価格競争が定着 価格競争が激化 価格＋αが重要
組織性 生業 家業 企業化・組織化 企業化・組織化 起業化

オペレーション どろなわ 標準化 マニュアル化 脱マニュアル化 差別化
来ない 人材不足 人材充足 人材過多 人財不足

経営者の独立志向とヤル気 ・良いマーケットを掴めるか
・良いパートナーを持てるか・情熱

・社内組織つくり・財務戦略
・経営者のカリスマ性

・組織の活性化・シェア戦略
・経営のバランス

・全体の活性化
・新事業ビジネス

ライフサイクル曲線

人材

成功のポイント

転換点

業種別のお薦めテーマ
※自社の地域や規模によって異なりますので、
　参考としてご検討ください

テーマ 産廃 一廃 し尿汲み取り・浄化槽 古紙 鉄スクラップ 解体 ビルメン
BtoＣ解体

廃棄物管理ビジネス
水関連ビジネスへの参入
総合リサイクルショップ

不用品回収
エコステーションビジネス
省エネコスト削減ビジネス

太陽光ビジネス
バイオ燃料

食品リサイクル
処理困難物ビジネス

石膏ボード



入社以来、リサイクルショップ中心にコ
ンサルティングを手がける。全国 200
店舗のリサイクル店調査、総合リサイク
ルショップからリサイクルブティックな
ど、あらゆる業態のリサイクル店の立ち
上げに携わる。リサイクル店のオープン
支援や売り場支援など現場を中心にした
リサイクル店の業績アップを得意とし、
特に古着専門業態の売上アップには定評
がある。

（株）船井総合研究所
シニアコンサルタント

野田 芳成

廃棄物処理業、解体工事業の経営サポートか
ら組織マネジメント、営業強化を担当。業界
では数少ない業界専門のコンサルティングに
従事。自らが現場の中に入り込み、その実状
に適した企業活性化や組織強化を得意とす
る。特に最近は「勝ち組」となる為の中長期
経営計画、組織力強化、強みを活かした営
業戦略と仕組つくりに注力しており、全国各
地域にて複数の成功を収めている。どんな時
にも直ぐに成果の出る支援を心がけている。

（株）船井総合研究所
チーフコンサルタント

貴船 隆宣

開催概要 

日　時 

株式会社船井総合研究所 五反田オフィス
〒141-8527  東京都品川区西五反田 6-12-1
 TEL：03-6212-4010
アクセス：JR 五反田駅西口より徒歩 12 分

場　所 

ご参加料金 

10,000円（税込）一般企業
1名様

●ご参加料金のお振込は、開催日の１週間前までにお願い致します。　●お振込手数料はお客様のご負担とさせていただきます。　●ご参加を取り消される場合
は、開催日より３営業日（土・日・祝除く）前の１７時迄にお電話にて下記申し込み担当者までご連絡くださいますようお願い致します。それ以後のお取消しの場合
は、キャンセル料として参加料の５０％、当日のキャンセルおよび無断欠席の場合は、100％をキャンセル料として申し受けますのでご注意ください。　●会員企業様
とはフナイトップリーダークラブ（旧コスモストップリーダークラブ、旧エリアネットクラブ）、FUNAIメンバーズPlus(無料お試し期間は除く)、長所伸展クラブ(SHIPSクラ
ブ)、各種研究会にご入会中の企業様です。

お申込み多数により、やむを得ず会場を変更する場合がございますので、会場は受講票にてご確認ください。
また最少催行人数に満たない場合、中止させていただくことがございます。尚、中止の際、交通費の払戻し手
数料等のお支払いはいたしかねますので、ご了承ください。 

講座開始 

▲

10：30 （受付 10：00より）　終了

▲

17：00
開催時間 2010年

9月11日 土

お申込方法 
裏面FAX送信用お申込み用紙をご利用下さい。お申し込みいただきました後、郵便にて 受講票と会場の地図 を 
お送りいたします。  ※万一、お手元に受講票が届かない場合は、下記担当者までご連絡下さい。 

お振込先 
お振込方法 お振込先口座は、当セミナー専用の振込口座となっております。

三井住友銀行（0009）  近畿第一支店（974）  普通 No.5785375  口座名義 ： カ）フナイソウゴウケンキユウシヨセミナーグチお振込み先 

▲  

下記口座に直接お振り込み下さい 

お申込先 

●申込みに関するお問合せ ：石鍋・鈴木（安）　●内容に関するお問合せ ： 石鍋・鈴木（安）
0120-945-660（平日 9：30～18：00) 0120-974-222（24時間受付中）TEL FAX 

お申込み専用 

講 師 紹 介  

※ 受 講 票 の 発 送 を も っ て セ ミ ナ ー 受 付 と さ せ て い た だ き ま す 。 

8,000円（税込）会員企業
1名様

前職の金融機関を経て入社。前職におい
て法人担当として地域内の多くの中小企
業に対して金融支援・事業支援・企業再生・
経営相談等を行って来た実績がある。入
社後は土壌汚染関連の環境・企業リスク
マネジメント・地盤改良事業・廃食油リ
サイクル事業等の環境分野、土木建設業
向けの組織活性化・財務改善などの経営
改善コンサルティング分野に従事し、地域
の中小企業の活性化を目標に支援を行っ
ている。

（株）船井総合研究所
経営コンサルタント

下川 譲

【差出人】L-NET Co.,LTD 〒550-0004 大阪市西区靭本町1-10-24　【返還先】L-NET郵送事業局 〒555-8691 私書箱3号DMD 

名古屋大学工学部原子核工学科卒業。船井
総研の環境ビジネスコンサルティンググルー
プ部隊の部長。日本最大級の環境ビジネス
専門サイトeco-webnet.com をとりまとめ
ている。現在の顧客契約企業は50 社を超
え、過去累計の顧客契約企業数は300 社を
超える。また、WEB 上では3000 社超の環
境関連企業をネットワークしており、その行
動範囲は北海道から九州に至るまで全国を
網羅している。コンサルティングのテーマは、
企業診断・現状分析から、営業力強化、企業
化、事業提携指導まで幅広く手がけている

リノベーション・リニューアル関係のビジネスモ
デル構築における船井総研第一人者。特に旧態
依然とした不動産・建築営業モデルに独自の反
響型ビジネスモデルを構築することを得意とす
る。企業の独自固有貢献点・永続性にこだわり、
無益な売上拡大を否とする。リフォーム関係、
新エネルギービジネス関係で多くの実績があ
る。特に最近は太陽光関連ビジネスを数多く
行っている

（株）船井総合研究所
代表取締役会長

小山 政彦

（株）船井総合研究所
執行役員

菊池 功

事実主義・事例主義・現場主義を貫き、過
去と現在を分析し、近未来に照準を合わせ、
消費者ニーズの観点から時流・動向を予測
することを得意とする船井総合研究所のトッ
プコンサルタント。独自の数理マーケティン
グを駆使して、規模・業種を問わず多くの
企業の経営支援で成果を上げている。同社
代表取締役社長に就任後は、同社の「第二
創業期」を大きくリードした。2010 年代
表取締役会長就任。近年はマーケティング
をベースにした「リーダーシップ」、「人間力」、
「人間性」についての大切さを説く。「トップ
によって会社の将来が決まる」という考えか
ら、経営者の根底にある“ 人間性 ”の重要
性に言及。会社を率いるトップ個人の考え方
や行動に対しても一人の経営者としての自ら
の原体験に基づく示唆を行い、経営者の支
援を行っている。

前職、大手通信企業で法人営業を経て入
社。顧客ニーズを汲み取り問題改善提案
を行う営業スタイルで、数多くの新規顧
客開拓営業を行ってきた。「人を動かす
のは結局のところ人。現場に入らなけれ
ば何も動かせない。」をモットーとし、現
場密着型のコンサルティングを心がけ
日々顧客支援を行っている。現在は環境
リスク対策、環境ビジネス新規参入を中
心とした事業へのコンサルティングに従
事。

（株）船井総合研究所

小川 宏明

入社後、通信販売・製菓・人材派遣・小売・
SC・アパレル・旅館・タクシー業界など
において、即時業績向上支援に従事して
いる。現在は、廃棄物処理業及び浄化槽
管理・し尿汲み取り・管工事業関連にお
いて、事業戦略の策定、新規事業立上、
収集運搬効率化、業務改善、人材採用、
営業力強化において、現場密着型の支援
を行っている。講演実績 : 社団法人北海
道浄化槽協会主催『経営者セミナー』講
演

（株）船井総合研究所

金子 裕人 

環境エネルギー分野のコンサルティング業務
に着手し、温室効果ガス測定、排出権取引、ビジ
ネスプロデュース活動に注力している。これま
での主な実績として、国内では初めてとなる排
出権取引、また、東京都「カーボンマイナス東京
10年プロジェクト」で掲げる2000年対比
25％削減を日本で初めて実現し、環境社会/低
炭素社会実現を推進している。近年では、経済
産業省「国内クレジット制度」への参画を通じ、
企業の温室効果ガス削減モデルによる収益
アップ、企業力強化を追求している。

（株）船井総合研究所

岡崎 聡志

入社以来の廃棄物リサイクル企業、古紙
リサイクル企業の経営改革や組織力強化
支援を行ってきた。また、クライアント企
業への現場密着型支援をベースに、排出
元企業やリサイクルメーカーとのマッチン
グも行い、新しいリサイクルの仕組みの
構築などを総合的にサポートをしている。

（株）船井総合研究所
経営コンサルタント

黒川 智玄

入社後は、住宅業界への営業力強化支
援を中心にコンサルティングを行い、現
在は解体業向けの営業力提案を行なう。
住宅営業のノウハウを生かして、解体業
向けの新規顧客開拓営業強化の提案を
行なっている。現場に入り込んだ情報か
ら導き出されるツールや手法には定評
があり、支援先の業績アップのために
日々全国を奔走している。

（株）船井総合研究所

福井 大河

企業規模・業種問わず中期経営計画・マー
ケティング戦略策定・組織マネジメント体
制構築から、現場での実務支援までの経
験を有する。近年では環境ビジネスに重
きをおき、主に鉄・非鉄スクラップ卸売業、
建築解体工事業、廃棄物処理業での支援
を行っており、クライアント企業からはブ
レない視点での支援に定評がある。また、
業界向けの新規事業の提案・実行にも積
極的に取組んでいる。

（株）船井総合研究所
経営コンサルタント

槻瀬 潔

（株）船井総合研究所
チーフコンサルタント

井尾 宙嗣

（株）船井総合研究所
経営コンサルタント

東 新一

一般廃棄物収集運搬業を中心に経営全般及び
営業力強化、業務改善、教育・研修を担当。入
社以来、ロジスティクスをキーワードに製造業・
卸売業・小売業の物流改善や ABC 分析による
業務改善、更に一般貨物運送業・倉庫業を中心
とした動脈物流の事業者に対する営業力強化、
組織力強化、新規事業参入を手掛けるなど、船
井総合研究所では、動脈物流から静脈物流、廃
棄物流に至る一連のロジスティクスに対し、現
場重視のサポートが出来る唯一の存在である。
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個別相談

個別相談を希望されるお客様は下記にご希
望のお時間と担当講師名をお書き下さい。
（14:00 ～18:30）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）

個別相談

個別相談を希望されるお客様は下記にご希
望のお時間と担当講師名をお書き下さい。
（14:00 ～18:30）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）

個別相談

個別相談を希望されるお客様は下記にご希
望のお時間と担当講師名をお書き下さい。
（14:00 ～18:30）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）

個別相談

個別相談を希望されるお客様は下記にご希
望のお時間と担当講師名をお書き下さい。
（14:00 ～18:30）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）

個別相談

個別相談を希望されるお客様は下記にご希
望のお時間と担当講師名をお書き下さい。
（14:00 ～18:30）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）
時間　　：　 ～ 　：　　（希望担当　　　　　）

お選びいただいた講座（第２、第３、第 4 講座）を、当日変更することも可能です。
変更をご希望するお客様はお近くのスタッフまでお申し出下さい。

弊社会員組織

ＴＥＬ

ＦＡＸ

（　　　　　）

（　　　　　）

Ｅ-ｍａｉｌ

ＨＰ http://

@

ご参加者ご記入欄 ご希望の講座に　 を付けて下さい。

ご入会中の弊社研究会があれば○印をお付け下さい。

御社の概要をご記入ください。

・フナイトップリーダークラブ
（旧コスモストップリーダークラブ・旧エリアネットクラブ）

・ＦＵＮＡＩメンバーズＰｌｕｓ
・長所伸展クラブ（ＳＨＩＰＳクラブ）
・その他各種研究会（　　　　　　　　研究会）

長所伸展クラブ(ＳＨＩＰＳクラブ)

ご使用になる「長所伸展クラブ会員ご利用券」

の枚数10,500円×(　　　　　　　　枚)
※長所伸展クラブ会員様は、ご参加にあたってご使用になる「長所伸展ク

ラブ会員ご利用券」の枚数を必ずご記入になり、セミナー当日、ご利用

券を会場受付にお持ち下さい。また、参加料金とご利用券の差額があ

る場合は、差額分をお振込みくださいますようお願い申し上げます。

フリガナ

氏　名

役職（　  　　　　　　 ）

2

フリガナ

氏　名

役職（　  　　　　　　 ）

3

フリガナ

氏　名

役職（　  　　　　　　 ）

4

フリガナ

氏　名

役職（　  　　　　　 　）

5

フリガナ

氏　名

役職（　  　　　　　　 ）

１

※個別相談の担当欄につきましては、裏面講師紹介のコンサルタントの中からお選びください。（弊社会長 小山政彦および執行役員 菊池功を除く）
　なお、担当講師が講座中の時間は個別相談をお受けすることが出来ませんので、１２ビジネス分科会のスケジュールをご確認の上、ご検討いただきますようお願いいたします。

お申込用紙 FAX：0120-974-222廃棄物処理業・再生資源業 新規ビジネスフェア
お問い合わせＮｏ．510375

担
当 石鍋・鈴木（安）

フリガナ

会社名

役 職

役 職

フリガナ

代表者

フリガナ

ご連絡
担当者様

フリガナ

〒
会社住所

※受講票の発送をもってセミナー受付とさせていただきます。

FUNAIメンバーズPlusにご入会の企業様は、会員企業様価格でご参加いただけます。（お試し期間【無料】除く）
【個人情報に関する取り扱いについて】
1. 申込用紙に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった当社の営業活
動やアンケート等に使用することがあります。（ご案内は代表者様宛にお送りする
ことがあります）法令で定める場合のほか、お客様の承諾なしに他の目的に使用
いたしません。

2. セミナーのご案内時に、いただきました住所・貴社名・部署・役職・ご担当者氏
名を当社が個人情報の管理について事前に調査した上で契約しましたダイレクト
メール発送代行会社に発送データとして預託することがございます。

　
3. 必要となる情報（会社名・氏名・電話番号）をご提供いただけない場合は、お申込
のご連絡や受講票の発送等ができない等、お手続きができない場合がございます。

4. お客様の個人情報に関する開示・訂正、追加、停止又は削除につきましては、ライ
ンサポートチーム（TEL06-6377-4183）までご連絡ください。

【個人情報に関するお問い合わせ】
株式会社船井総合研究所　お客様相談室担当：斉藤　英二郎（TEL03-6212-2923）

売上 社員数 業種

億円 人

「廃棄物処理業・再生資源業 新規ビジネスフェア」にお申し込みいただいた御社は確実に新たな
一歩を踏み出したわけですが、今現在、御社の経営状況にお悩みの点はございますか？


